Kaip reklamuotis Google paieškos sistemoje?

Rinkodarainternete.lt yra kompanija, kuri rūpinasi jūsų interneto svetainių nešamu pelnu. Vienas iš klientų įgijimo kanalų ir yra reklama Google paieškos sistemoje. Rinkodarainternete.lt, išbandę šį reklamos būdą, priėjo prie išvados, kad reklama Google GALI  būti efektyvus klientų įgijimo kelias. 

Google yra paieškos variklis, kuriame lankytojams rodoma reklama pagal raktinius žodžius, kuriuos  jie naudoja paieškoje. Jų reklamos modelis vadinasi PPC (“pay per click” – mokėk už paspaudimus). Šis reklamos būdas vis labiau populiarėja, nes leidžia rodyti jūsų reklamą tiems lankytojams, kurie ieško susijusios informacijos. Pavyzdžiui, jeigu esate fotografijos reikmenų parduotuvė, reklamuositės ties žodžiais “fotografavimas”, “fotoaparatas”, “kamera”.

Reklama Google kainuoja nuo 9 centų už vieną lankytojo paspaudimą. Taigi tai palyginti pigus reklamos šaltinis.

Pasiryžę reklamuotis Google ar kituose reklaminiuose šaltiniuose, iš pradžių turite įvertinti savo galimybes internetinės svetainės lankytojus paversti klientais. Priešingu atveju net geras reklaminis šaltinis neš  tik nuostolį. 

Dėl kokių priežasčių klientai renkasi reklamą Google:

· Reklama pasiekiate potencialius klientus;

· Nereikalauja didžiulio reklaminio biudžeto;

· Nemokamai gaunate statistinius duomenis;

· Smulkiam verslui prieinami reklamos kaštai;

· Didžioji dalis sąsajos išversta į lietuvių kalbą.

Kaip tapti Google klientu?

Reklamai Google ir jų partnerių tinkle Jums reiks:

· Visa ar Mastercard kreditinės kortelės;

· Apie 100 litų reklaminėms akcijoms;

· Interneto svetainės, kurią reklamuosite;

· Kai kurias atvejais  -  programuotojo pagalbos.

Pagrindiniai žingsniai

1. Užsiregistruokite puslapyje

https://adwords.google.com/select/starter/signup/ForkAuth
2. Spauskite ant “keyword-targeted”
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3. Įveskite savo kreditinės VISA kortelės duomenis. Google nuskaičiuos 15 litų stojimo mokestį;

4. Parinkite savo reklaminei akcijai pavadinimą;

5. Nurodykite, kad reklamuositės tik Lietuvos teitorijoje ir lietuvių kalba;

6. Sukurkite pirmąjį skelbimą;

7. Įveskite savo svetainės adresą.

Kaip pritraukti daugiau žmonių, kurie galėtų pamatyti jūsų skelbimą?

Šiam tikslui naudokite  “žodžių įrankį”. Pavyzdžiui, pasirinkite paieškos žodį “fotografija”, o Google išmes alternatyvius žodžius, kuriuos galite naudoti reklamai. Atlikus interneto svetainių auditus, pastebėta, kad pagrindinė problema - paprastai klientai sugalvoja per mažai raktinių žodžių, o ties pagrindiniais žodžiais vyksta “kainų karas”.

Raktinių žodžių paieška
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Skelbimų variacijos:
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Skelbimo efektyvumo įvertinimas (perkelti skelbimą žemyn)

Jūs jau paleidote pirmąjį skelbimą. O jei po 5 minučių sugalvojate dar du skelbimus? Kyla natūralus klausimas, kuris iš šių trijų skelbimų bus efektyvesnis? Idėkite į Google visus 3  skelbimo variantus. Tada Google sistema rodys lankytojams juos visus  ir paskaičiuos, kiek  procentų lankytojų, pamatę tam tikrą skelbimą, spaudžia ant jo. Įvertinę šiuos duomenis, jūs turėsite galimybę pasirinkti labiausiai žmones sudominusį skelbimą.

Efektyviausią skelbimą ar jo fragmentus siūloma naudoti:

· Kituose reklamos šaltiniuose;

· Kaip reklamą spausdintoje reklamoje;

· Vizitinėse kortelėse.

Kiek kainuoja įsigyti vieną klientą?

 Kodėl reikia tai matuoti? Tam, kad jūsų reklamos biudžetas būtų panaudotas kaip galima efektyviau. 

Įsivaizduokite, kad  turėdami 1000 litų galite pritraukti 20 arba 40 klientų. Kurį variantą rinksitės?

Apsisprendę atlikti matavimus, jūs turite:

· Gerai mokėti HTML kalbą, arba į pagalbą pasikviesti programuotoją (rinkodarainternete.lt);

· Turėti svetainę, kurioje internetu parduodate produktus arba paslaugas;

· Rasti tik 30 minučių.

Kaip rinkodarainternete.lt naudoja šią strategiją?

1. Paskelbiame, kad atliekame svetaines auditą nemokamai;

2. Nuperkame lankytojų iš Google;

3. Įdedame programinius kodus, kad Google skaičiuotų, kiek kainuoja pritraukti vieną potencialų klientą, kuriam atliktume auditą;

4. Dalį audituotų kompanijų tikimės  paversti pastoviais  klientais.

Tyrimo rezultatai:

·  Pritraukti vieną potencialų klientą atlikti auditą kainuoja apie 7 lt.

· Kol kas dar neturime pilnos statistikos, bet tikimės bent 25% audituotų kompanijų paversti į pastovius klientus.

Kryžminis stebėjimas:

Kai jau išmatavote savo reklaminių akcijų populiarumą, laikas patikrinti kitų reklamos šaltinių efektyvumą.  Kaip pavyzdį pasirinkome patį efektyviausią Google paieškos skelbimą:

Reklama internete 

Ar norite, kad kiekvienas litas 

atneštų 3-4 litus gryno pelno? 

RinkodaraInternete.lt 

 Jums reiks:

· Bent keleto kitų reklamos kanalų;

· Papildomo 100 litų, kuriuos galėsite skirti reklamai kituose šaltiniuose;

· Programavimo igūdžių.

Šį skelbimą patalpinome į www.textads.lt. Šiame lietuviškos reklamos tinklalapyje vieno kliento įgijimas kainuoja apie 30 centų. Tai, tiesa, šiek tiek brangiau negu Google, bet praverčia, kai Google negali sugeneruoti tiek lankytojų, kiek norėtumėte pirkti. Beje, atminkite, kad textads.lt nerodo jūsų skelbimų, kol nepervedate jiems apmokėjimo avansų. 

Patalpinome mūsų skelbimą 2 kategorijose - “Elektroninė komercija” ir “Naujienos ir verslas”.  

Tada Google pateikė HTML kodo gabalą, kuri turėjome patalpinti į savo puslapį. Papildomai Google sugeneravo 2 adresus, kuriuos turėjome įvesti į www.textads.lt.

Taip mūsų Google sąskaitoje atsirado papildoma sekcija, ant kurios paspaudus matysime, kiek lankytojų sugeneravo alternatyvūs reklamos šaltiniai ir, kiek iš jų  atlieka pirkimo, užsakymo, ar kokį kitą veiksmą.

Rezultatai:

1. Patalpinti reklamai Google prireikė 100 litų. Pradėta  skaičiuoti, kiek kainuoja vieno kliento ar potencialaus kliento įgijimas per Google reklamą;

 2. Sukūrėme alternatyvius raktažodžius, kuriais labiau išskiriame potencialius klientus. Taip atradome tuos raktinius žodžius, kurių nenaudoja mūsų konkurentai;

3. Už papildomus 100 litų pradėjome reklamuotis alternatyviuose lietuviškuose reklamos šaltiniuose.

Jeigu reikia pagalbos interneto svetainės marketingo klausimais, kreipkitės į mus:

http://www.rinkodarainternete.lt 

